Nach knapp 20 Jahren unternehmerischer Tatigkeit mit verschiedens-
ten, auch internationalen, Etappen ein agiles Unternehmen zu schaf-
fen, welches losgelost von klassischen Organisationsstrukturen und
auf ,Position” eingestellten Mitarbeitern agieren und international
wachsen kann, das war vor zwei Jahren der Hauptloser zur Grindung
der Screenware GmbH & Co. KG als Software Start-up fir Innovationen.

Viersen (ur). Aktuell beschiftigt sich
die Screenware mit verschiedensten
Losungen zur effizienten Datenbereit-
stellung, neben anderem mit dem in-
teraktiven Kartensystem , YNFYNY-
TY” und mit ,WORKTOSTUDENT",
mit dem ein globales Kollaborations-
netzwerk entsteht. Der Extra-Tipp
fragte nach bei Thomas Miillers,
Griinder und CEO von Screenware.

Was genau ist ein Start-up?
Thomas Miillers: Per Definition ist
ein Start-up ein kiirzlich gegriindetes
Unternehmen. Allerdings wiirde man
die neu gegriindete Metzgerei nicht
als Start-up bezeichnen, da es sich
hierbei um kein innovatives Ge-
schiftskonzept handelt und der Markt
klar definiert ist. Man wiirde den Be-
griff Start-up ehr definieren als Neu-
griindung mit einer tiberdurchschnitt-
lichen Chance auf Wachstum, dem Er-
schliefien neuer Mirkte, dem Verin-
dern bestehender Markte durch Inno-
vation. Was auch erklédrt warum die
meisten Start-ups im Technologie- und
Internetsektor aktiv sind.

Start-up - das wird oft in Verbindung ge-
bracht mit Kreativitat und Erfindergeist
(Innovation). Sind dies zwei unabding-
bare Voraussetzungen, ein Start-up zu
griinden?
Das sind gewiss haufige und positive
Eigenschaft eines Start-ups, unabding-
bar sind sie jedoch nicht. Als unab-
dingbar wiirde ich betiteln, dass man
etwas anders macht, sprich neue, bes-
sere, am besten markterschaffende,
verandernde Wege geht. Leidenschaft
und Begeisterung fiir die eigene Sache
sind neben dem Wunsch, die Ge-
schiftsidee zu verwirklichen, wohl die
Hauptbeweggriinde ein Start-up zu
griinden.

Wenn der Begriff Start-up fallt, denken
viele an Tiiftler, die in einer Garage in
unzahligen Nachtschichten ihren Ideen
nachjagen. Nur ein Klischee?
Ich glaube, hier sollte man in zwei Ka-
tegorien aufteilen. Zum einen den Ein-
zelgriinder oder das innovative Griin-
derteam, welches eine Vision hat. In
solchen Fillen sind die Anfinge mit
unzihligen Nachschichten und Aufop-
ferung verbunden.

Zum anderen die Seriengriinder
und oder die von vornherein auf den
Profit ausgelegten Griindungen. Von
Investoren oder Konzernen unter-
stiitzt ist hierbei das Konzept schon
nahezu ausgereift und das Unterneh-
men wird im Zuge des Rollout mit
klaren Vorstellung von Vertrieb und

Marketing gegriindet, um eine rasche
Marktdurchdringung zu erzielen.

Welchen Wert haben Start-ups fiir die
wirtschaftliche Entwicklung einer Gesell-
schaft, speziell fiir unsere doch eher
landlich geprégte Region?
Schauen wir uns global die gesell-
schaftliche Entwicklung an, so kann
man ganz klar den Trend zur Urbani-
sierung sehen. Hier konnten Start-ups,
welche meist Technologie- und Innova-
tionstrédger sind, als interessante Arbeit-
geber die Region stirken und den Fak-
tor Humankapital mittelfristig durch
Wissenstransfer und Einbringung in
die Gesellschaft verbessern.

Die landlichen Regionen konnen
von den Kapitalzufliissen in Start-ups
profitieren, so sammelten alleine 2017
in Deutschland ansissige Start-ups
rund drei Milliarden Euro an externem
Kapital ein, welches fiir Forschung,
Wachstum und Entwicklung
genutzt wird.
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Sind wir in unserer Re-
gion eher fithrend, was
die Anzahl der Griindun-
gen von Start-ups betrifft
oder schlummern hier
noch nicht erkannte Maglichkeiten?
Fiir Start-ups kann man klar erkennen,
dass gewisse Grofistadte ,gehypt” wer-
den, so hat Hamburg neben Berlin ei-
nen hohen Zulauf zu verzeichnen. Ge-
samt werden 85 Prozent aller Start-ups
in Metropolen und oder mittelgrofien
Stiadten gegriindet. Lediglich zwolf Pro-
zent in Kleinstadten und sogar nur drei
Prozent in landlichen Gegenden.
Gerade in unserer Region schlum-
mert mit der Nahe zu den Niederlan-
den ein direkter Zugang zu den sehr
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Thomas Millers, Grinder und CEQ von
Screenware. Foto: Uli Rentzsch
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Vom Mut zur Innovation

international aufgestellten Nachbarn
und viele nicht genutzte, zugingliche
Méglichkeiten was die Zusammenar-
beit mit Universititen anbelangt.

Wir verfiigen am Niederrhein liber
hervorragende Verkehrsanbindungen
inklusive Flughafen im direkten Um-
feld - und das bei sehr interessanten
Mietpreisen fiir Gewerbeflichen. So ist
es fiir ein in der Griindungsphase be-
findliches Start-up ohne vorher schon
einen kapitalstarken Investor zu ha-
ben, praktisch undenkbar in Berlin ein
bezahlbares Biiro anzumieten. Hier
kénnen wir mit Sicherheit Punkten.

Aktuell befinde ich mich in Gespra-
chen mit lokalen Unternehmern in de-
nen Ansatze zur Griindung eines Start-
up-Camps in unserer Region abge-
klopft werden.

Welche Voraussetzungen miissen ge-

schaffen werden, um noch mehr Start-

ups zu entwickeln?
Hier konnte ich jetzt antworten, dass
man die finanzielle Forderungen ver-
stirken, biirokratische Hiirden und ge-
setzliche Auflagen reduzieren und den
Breitbandausbau schneller vorantrei-
ben muss. Aber ganz ehrlich, das sind
Dinge, die dazu gehoéren, denen man
sich als Griinder stellt.

Viel mafdgeblicher ist ein
deutlich einfacherer und effi-

zienter Zugang zu den Punk-

ten: welche Start-ups gibt es

ersende schon, wer sind Gleichge-

sinnten, wer wire potenziel-
ler Kooperationspartner aus In-
dustrie, Handwerk und Hochschulen,
was spricht fiir den Standort, welche
Moglichkeiten bietet die Region? Kurz-
um, alles was mein Bild als Griinder
reifen lasst.

Wir miissen die Hiirde, sich vorzube-
reiten, zu planen und abzuwégen, fiir
junge kreative Képfe, welche zunichst
mal nicht alle Unternehmer sind, deut-
lich niedriger gestalten.

In einer Zeit, in der das Internet die
erste Anlaufstelle fiir nahezu jede Fra-
ge und Recherche ist: Weltweit wurde
nach dem 25-ahrigen Geburtstag des
+Worldwideweb” mit dem Jahr 2018
die Marke von vier Milliarden Men-
schen mit Internetzugang durchbro-
chen. Es gibt Plattformen, auf denen
Sie sich im Vorfeld iiber die noch so
kleinsten Urlaubsorte mit allen Infor-
mation versorgen, mit anderen Reisen-
den verbinden und ihr Abendessen mit
passender Musik buchen kénnen. Und
nun versuchen Sie mal, diese Informa-
tion als Vorplanung gespiegelt fiir die
Griindung eines Start-ups zu bekom-
men oder gar sich im Vorfeld zu ver-
netzen und auszutauschen.

Hier besteht aus meiner Sicht der
grofite Handlungsbedarf mit den am
schnellsten zu erzielenden Ergebnis-
sen.

Das komplette Interview mit Thomas
Miillers finden bei uns im Internet auf
www.extra-tipp-viersen.de.



